VOTRE STRATEGIE D’AFFAIRE
SUR LE MARCHE SUISSE

Le potentiel du marché suisse offre de nombreuses opportunités d’affaires aux

entreprises étrangéres, mais il convient de remédier aux barriéres tarifaires et

hon-tarifaires, telles que ses fortes exigences en termes de qualité et

d’'innovation, des différences culturelles et linguistiques, des regles spécifiques
appliquées a certains produits ou services.
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Prodigo est la pour vous accompagner
dans vos démarches administratives et stratégiques !

Prodigo s'efforce d’approfondir la compréhension de votre domaine d’activité avec vous et d’agir
comme votre partenaire local. Nous vous accompagnons pour définir conjointement I’'ensemble des
prestations qui répondent le mieux a vos besoins.

Nos compétences de conseil s’axent sur les secteurs a forte valeur ajoutée, comme le commerce de
biens d'alimentation & boissons, de mode & lifestyle, les produits et services destinés aux industries
de pointe (pharmaceutique, chimique, mécanique de précision) ou encore les solutions durables
(énergies renouvelables, matériaux recyclables).

Depuis nos bureaux a Zurich et Neuchatel, et avec nos compétences linguistiques, nous sommes en
mesure de couvrir toute la Suisse. Grace a notre expérience de plusieurs années dans la promotion
économique et la gestion d’entreprise, nous sommes familiers avec le monde du commerce suisse et
les sociétés étrangéres souhaitant exporter en Suisse.

www.prodigo.ch



Vous étes convaincus du potentiel de votre produit ou
service et vous souhaitez le lancer sur le marché suisse,
ou vous souhaitez augmenter vos parts de marché !

Grace a son approche personnalisée et son accompagnement sur mesure, Prodigo vous
apporte le soutien adéquat dans le développement de vos affaires et répond a toutes vos
questions sur le marché suisse. En tant que partenaire, nous vous accompagnons pour
trouver des débouchés :

71 En fournissant des contacts commerciaux correspondant aux profils recherchés

/1 En vérifiant les exigences juridiques et réglementaires spécifigues au marché suisse
(étant donné que la Suisse se trouve hors de I'Union européenne)

71 En vous mettant en relation avec les interlocuteurs clés privés ou publics dans le cadre
d'un programme de contacts individualisé
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En adaptant votre matériel de marketing (site web, brochures, flyers, ...) aux specificites

du marché suisse et en le traduisant en allemand
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En organisant un événement de promotion adapté a vos besoins
En vous représentant lors de salons ou de foires

En assumant la représentation fiscale de votre entreprise
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En apportant un support logistique et administratif

PRODIGO

Bureau de Zurich | +41 (0)44 552 02 70
Bureau de Neuchatel | +41 (0)32 552 05 50

info@prodigo.ch | www.prodigo.ch




